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RESUME

Ce document de travail étudie les objectifs et 1'impact de la politique
des prix industriels menée par 1'Etat francais depuis les années 1950.

Ses effets sur la formation des prix sont particulidrement examinés. Le
texte émet 1'idée d'une "trajectoire historique" de cette politique :
alors qu'elle était pour partie, dans les années 1950, une politique

des structures industrielles, elle devient, dans les années 1980, un .
instrument de la politique‘salariale, La difficulté, dans les années 1960,
a mettre sur pied des relations contractuelles stables entre 1'Etat, les
entreprises, les syndicats ouvriers, qui portent conjointement sur les

salaires, les prix et les choix industriels, est le noeud de cette évolution.

"ABSTRACT

This workpaper studies the objectives and the effects of the industrial
prices policy determined by the french state since the fifties. The effects
on the formétion of the industrial prices are particularly studied. The
paper expresses the idea of an "historic trajectory" of this policy :

it was partly, during the fifties, a policy of the industrial structures ;
it becomes, in the eighties, a tool of the wages policy. The difficulty,
during the sixties, in doing stable contractual relations between the
state, the firms and the trade-unions in the field of the incomes and

prices, is the crux of this evolution.
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INTRODUCTION : INTERET ET DIFFICULTES 1’ UNE APPROCHE ECONONIQUE BE LA
POLITIGQUE DES PRIY

La politique des prix, composante active et permanente de la
régulation de 1’économie Ffrancaise depuis la Libération est
fréquemment et abondamment commentée mais a rarement fait 1’objiet
Jusqu’a présent d’un effort d’évaluation rigoureuse de son réie
économique effectif. les articles et ouvrages qui lui sent consacrés
restent le plus souvent descriptifs lorsqu’ils abordent ses modalités
institutionnelles ou les enchainements conjoncturels qu'elle a
contribué a wodeler. Quand ils la critiguent ou la Justifient, les
théses émises font certes appel & des raisonnements éconemiques
exblicites; mais la preuve est souvent déficiente eg l"exercice reste
spéculatif. De leur cOté, les économétres ont plutft pour habitude de
considérer cette politique comme un élément “"génant", temporellement
irrégulier, qu’il convient de neutraliser pour spécifier et estimer
correctement les cowportements standard de formation des prix
l"intervention de 1’Etat dans le domaine des prix est d&s l’abord de

l’ordre de l'intrusion exogéne dans le jeu de ces comportements.

Cette difficulté a apprécier et & mesurer le rfle économique
de la pelitique des prix, sur la c¢ourte comme sur la longue période,
n'est pas pour rien dans le caractére confus du débat politique en la
matiére : apprécier la portée réelle des discours et des intentions,
les conséquences possibles de leur wmise en oeuvre n’est pas aisé

lorsque le passé reste incompris.

Mais ces difficultés sont motivantes. Les é&conomistes
manifestent aujourd’hui une volonté active et renouvelée de réflexion
sur le rfle des dispositifs institutionnels dans la formation de la
régulation macroéconomique. La politique des prix, la succession
historique de ses modalités institutionnelles constituent

naturellement un des objiets d'une telle réflexion.



Lés raisons des difficultés ne sont d’allleurs pas sans
intérét : elles tiennent fondamentalement & la distance existante
entre, d'une part, 1'énoncé formel et immédiat des dispositifs
Juridiques fondamentaux et des modalités institutionnelles variables
de la palitique des prix et, d’autre part, la réalité des régulations
et processus od elle s'insére : le passage de l’un & l’autre n’est pas
transparent et l'expliciter suppose nécessairement d’étre discursif.
Les problémes d’ observabilité des warchés et des prix ne pebmetﬁent
pas & la politique des prix de s’appliquer telle qu‘elle s’énonce ou
se présente. En retour, la révélation des processus auxgquels elle
participe n‘ast pas spontanée et suppose, dans une optigque
rétrospective et historigue, le mariage d’une appraoche documentaire et
d’un recours & l’économétrie : c’est la wéthode de travail qui est a

la base de ce texte.

Aller de l'énoncé & la réalité de la politique des prix

constitue un mouvement en trois temps.

13 Les dispositifs institutionnels

La politique des prix peut Ffaire 1’objet, tout da’abord,
d'une mise & plat de sesz dispositifs institutionnels, enracinés dans
les deux ordonnances de 1945, La premigre (n° 45-1483) donne pouvoir
au  Ministre chargé de 1’économie de prendre “toutes décisions
relatives aux prix de tous produits et services"”. Cette attribution de
compétence n'est pas soumise & une délibération du Conseil des
Ministres, wais les arrétés pris par le Ministre doivent &tre soumis
au Comité National des Prix, organisme consultatif composé des
représentants des acteurs économiques et  sociaux et  des
administrations concernées. Point important : les décisions prises
doivent &tre publiées dans un Journal Officiel spécifique (aujourd hui
le Bulletin Officiel de la Concurrence et de la Conscmmation). La
seconde ordonnance organise la constatation, la poursuite et la

répression des infractions & la législation économique.



Ces deux textes fondamentaux ont certes des précédents trés
lointains mais ils seont surtout dans le prolongement des wmesures
prises en 1936-1987 pour réprimer des hausses de prix jugées abusives
ou excessives et de la premiére codification du contrfile des prix par

le régime de Vichy en 1939-1940,

J.P. COURTHEOUX [1986] a récemment proposé une typologie
exhaustive des diffPérents dispositifs institutionnels en matizre de
contrfile dess prix. I distingue les procédures affectant
instantanément la structure du systeéme des prix et les procédures
guidant 1 évolution des prix sur un  horizen donné. En allant des
premidres aux secondes, on va d’'ailleurs des régimes de prix
formellement les plus contraignants (le blocage ; la taxation) aux
régimes plus souples de nature contractuelle en  passant par deg
régimes intermédiaires (liberté contrflée ou surveillée)(!d. Les
formules contractuelles sont relativement récentes, pulsque ce sont
les "engagements de stabilité” de 1965 qui inaugurent la négociation
de conventions de formation des prix enire |'Etat et les représentants
des  entreprises. Les ‘“contrats de programme" formalisent cette
démarche contractuelle en inscrivant la concertation sur les prix dans
une concertation plus large sur les objectifs & moyen terme du Vene
plan en matiére d"investissements, de productivité, de salaires. Par
la suite, les accords contractuels aurecnt plutft tendance & réduire

leur champ aux seuls prix et & 1’'herizon annuel.

La typologie détaillée que présente J.P. COURTHEQUX brise
trés vite 1'image de dirigisme brutal et simpliste gu’a fréquemment la
politique des prix ; la diversification des régimes de prix s’appule
en particulier sur des critéres économiques précis : la nature des
produits, le cowportement des producteurs, la siructure des warchés...

Le droit et le réglement ont fait appel a l’économie.

-

(1) Pour la définition précise de chacun des régimes, nous ren-—
voyons & l'article de J.P. COURTHEQUX [1986], “Modalités et critéres
de la différenciation des régimes de prix", Revue de la Concurrence
et de la Consommation, n® 34, 2°®e¢ {rimestre 1985,




2) Les détours de la pratigue

Cet appel a 1'économie reste cependant formel. Pour qu.’une
politiqgue de prix soit applicable telle qu’elle s’énance, Ffaut-il
encore que le niveau ou 1 évolution des prix, selan le régime, solent

vérifiables et donc observables.

Cette condition n’est pas aisément respectée. La premiére
ordonnance précise ainsi (article 17 de 1’ordonnance 45-1483) la
notion de prix qu’il convient de retenir lorsqu’il est guestion d’en
estimer le niveau. Il s'agit des prix effectivement pratigqués par
L’entreprise, c¢’est & dire non pas de prix catalogus, de mercuriales
ou dé barémes, mals des prix assortis de “tous les avantages
habituellement consentis par ’entreprise & l"occasion des
transactions” (comme les remises et ristournes). Le régime de blocage,
par exemple, est censé s’appliquer 3 ces prix gffectifs, entreprise
par entreprise : si, au moment du blocage, le prix d'un méme produit
différe d’une entreprise a !’autre, le blocage deurait, priz a la
lettre, figer cette structure (dans le régime de taxation, par contre,
toutes les entreprises se voient imposer un prix identique pour un
produit donné). L’application stricte du régime de blocage est donc
soumise & une double contrainte : 1’observation des prix de marché
effectifs, compte tenu des pratiques commerciales ; | "ebservation non

seulement des prix moyens, wals des prix entreprise par entreprize.

81 le cas du blocage est extréme, ce probléme
d’observabilité est plus général. La complexité des stratégies
commerciales est croissante et différencie les prix pratiqués par une
entreprise pour un produit donné en fonction des canaux de
commercialisation ewmpruntés et des pratiques commerciales associées,
La définition du produit est elle-méme sujette & incertitude le
"marketing” a fauariéé des efforts de distinction visant & doter le
produit d’une spécificité masquant la standardisation industrielle par
ailleurs recherchée en wue d’économies d’échelle : les efforts de
segmentation qui entrainent une multiplication des références pour des
variations techniques mineures c¢réent une opacité du  marché.
L’internationalisation des productions, par le Jeu des prix de

cession, intensifie cette gpacité.



Le suivi des accords de prix de la part de l’administation a
reposé historiquement sur des outils qui n’étalent pas & wméme de
traiter canvénabiament ces problémes d’observabilité : dans le cas de
I’industrie, par exemple, les indices de prix de gros, qui reposalent
essentiellement sur le relevé de prix de baréme ; les indices des prix
de détail ou a la consommation, lesquels sont bien trop en aval de la
formation des oprix pour €tre adéquats au suivi des engagements pris
par les producteurs. Les indices au détail agrégent les comportements
intervenant le long de chague filiére, sans qu'il soit possible de
les séparer. Leur nomenclature spécifique accentue la difficulté d&’en
faire un  outil opérationnel d’une wvéritable politique de prix
“administrés”. On concolt dés lors gque 1Tattention, toujours
privilégiée mals parfois quasi-exclusive, accordés par les
responsables de la politique des prix & 1'indice des prix & la
consommation en ralson de son usage comme réPérence dans les
indexations, puisse €tre qualifié de dégénérescence de la politique

des prix (la “politigue de 1°indice®).

LI.N.S.E.E.,  depuis peu, é&labore et publie progressivement
des indices de prix de wvente industriels & la production qui
remplacent les anciens indices de prix de gros et résoluent
partiellement les problémes d’observabilité : dans la partie du texte
portant sur les année 1988, 1ils sont utilisés pour expliciter les

caractéristiques de la politique des prix menée de 1982 a 1986.

fiux problémes d’observabilité s'ajoute la difficulté, pour
I'Administration, de traiter directement avec les entreprises : pour
un marché donné, leur nombre, éventuellement ilwportant, est & lui seul
une raison wmails la disparité des systémes d’information d’une
entreprise & l'aulre est également un Ffacteur explicatif. Si les
grandes sociébés savent organiser la révélation de leurs cofits et
peuvent disposer d’un service chargé de leur représentation auprés de
l"administration, nombreuses sont les entreprises qui ne disposent pas
d’une comptabilité analytique et méconnaissent le détail de la

formation de leurs prix. C’est un obstacle particuliérement important
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dans le cas des régimes contractuels. La contractualisation ne prend
son plein effet que si les entreprises ant les woyens 4’ information
nécessaires sur la formation des prix des produits qu’elles

commercialisent.

Ces difficultés d’observabilité des prix réellewent
pratiqués et de révélation de leur forwmation induisent une pratique de
la politique des prix autrement plus complexe «que la simple
application de dispositifs réglementaires prédéfinis et, en gquelque
sorte, autosuffisants. Les syndicats professionnels de branche wvont
€tre un intermédiaire privilégié entre 1'Etat et les entreprises : &
la fois organisme de représentation de celles-ci et ‘“courroie de
transmission" des réglementations, la pondération entre les deux rfiles
pouvant varier selen les «conjonctures el les entreprises. La
représentation des intéréts de ces dernidres par le syndicat de
branche peut fort bien n’&tre pas uniforme et conduire & des normes de
prix favorisant l’élimination des entreprises marginales ‘les moins
productives. La négociation de ces normes entre |’Etat et las
syndicats professionnels s’insére dans la recherche d’une certaine
organisation de la concurrence dans les branches concernées et d’une
évolution désirée des structures productives. L’image d’un dirigisme
pur et dur, qui peut réellement caractériser certaines périodes
conjoncturelles, doit &tre pondérée par le réalité de Processus
coliusifs, recouvrant la recherche d'un consensus entre

1"administration et les entreprises dominantes.

3» La spécificité 4’ une approche économigue

Cette pratique de la politique des prix, qui donne du jeu
aux dispositifs réglementaires, Jjustifie une approche proprement
économique de cette politique. Cette approche ne doit pas s’en tenir
aux critéres économiques formellement énoncés mals s'efforcer de
décrypter la logique effective d’une politique inscrite dans une

conjoncture dennée. Les politiques de prix de 1’aprés—-guerre ont
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toujours falt partie de dispbsitifs d’intervention macroéconomique de
1’Etat et en cela leur wusage concret est difficilement séparable de
celui des autres instruments de la politique économique. Il s’agit en

fait d’articuler deux niveaux d’analuse

1’insertion de la politicue des prix dans la configuration de
politique économigque et sociale retenue pour traiter une conjoncture

donnée et le r8le particulier qu'elle y Jjoue.

17action de la politicue des prix sur la structure des prix et
son éuplution, et par 1a, sur les structures productives elles-—ménes
Callocation des ressources, stratégies de concurrencea et

d’accumulationd.

Ce falsant, il sera possible de caractériser plus aisément
la ou les politiques des prix : s’agit~il de politiques simplistes, se
bornant & définir une contrainte exogéne sur les prix 7 Parviennent-
elles au contraire & agir en profondeur sur le wode de formation des
prix, induisant ainsi un certain type de comportement des entre-
prises 7 Ont-elles en fait d autres objectifs que les prix eux-mémes,
qui ne seralent en ce cas gu’une variable intermédiaire dans 1l action

sur d’autres paramétres 7

Ce texte est éuidemment loin d'épuiser le sujet. Il  se
limite tout 4’ abord & la politique des prix dans le champ industriel,
4 l'exclusion de 'agriculture, des services privés et publics, du
commerce. L’ iwmpact de la politique des prix sur la formation des prix
industriels & la production est 1'objet prioritaire d’analyse. Les
années 1950 et la période récente, de 1981 & 1986, sont privilégiées
au-deld des ressewblances Fformelles qu’elles manifestent dans le
domaine de la politigue des prix, les logiques réelles de celle-ci
sont profondément différentes dans les deux cas. L’'intérét de la
‘démarche retenue est ainsi illustrée. Les parties correspondantes du
texte mobilisent des matériaux statistiques encore peu étudiés : les
comptes trimestriels de la période 1946-1962 pour les années 1956 ;

les indices de prix industriels & la production récemment élaborés par
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"1 .N.S.E.E. pour les années 19588, Les années de 1"immédiat
aprés—guerre ~ ne sont pas analysées : ‘la taxation généralisée,
pointilleuse et complexe, qui est alors retenue par l’Etat se heurte a
la réalité du marché noir. Sur ces années, le probléme d’observabilité
reste a posteriori difficile pour 1 économiste(i3 ; le texite consacre
une partie aux années 1960 et 1978, mals de manidére assez succincte.
La politique des prix, active tout au long de ces wvingt années,
présente sur cette période une oscillation caractéristique de ses
modalités, corrélée au cycle inflationniste lui-méme. L7exploration
économéirique a d&j& produit de nombreux travaux sur ces deux
décennies. Le texte se borne & montrer guelles sont las inflexions du
comportement de Formation des prix, induites, en réPérence aux anndes
1950, par les innovations de la politique des prix. Il s’interroge, ce

faisant, sur les difficultés de la stabilité das régimes contractuels.

PARTIE I. - LES ANMEES 1956 : LA TENTATIVE I’ UNE “COMPETITIVITE
ADMEINISTREE"

Par “années 1950", nous entendons ici une périsde allant du
début de 1’année 1950 & la Pin de 1'année 1962. Cattie périodisation,

qui n'a aucune valeur absolue, répond & plusieurs critéres

. l"année 1949 est 1’occasion d'une certaine stabilisation
économique, au terme de la périnde de reconstruction de 1’ immédiat
aprés~§uerre, Cette stabiiisation concerne en particulier le mouvement
des prix et le partage des revenus. L’inflation des années de
reconstruction a tranché en faveur des profits des entreprises et les
prix officiels ayant rejoint ceux du marché noir, ce dernier s’éteint.
La “remise en ordre" des changes de septembre 1949 permet- de
régulariser les conditions concurrentielles des échanges
internationaux. Mais cette stabilisation proviscire recouure des

tensions latentes dont 1’héritage wva peser lourd dans la suite des

(1) Sur <cette périocde, on peul se reporter & l’article de
G. LAROQUE [1981], "la fin des restrictions”, Economie et Statistique,
n® 129, Jjanvier 1881.
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années 195@8. En octobre 1948, 1’indice du pouvoir d’achat des salaires
hebdomadaires sur base 100 en 1938 est au niveau 77, s’il s’agit des
salaires bruts, au niveau 99 s’il s’agit des salaires avec compléments
sociaux (I.M.S.E.E., [1958]). Les exigences sociales, compréhensibles
dans ce contexte, vont wmarguer les années 1950 : en quelque sorte,

P

vingt ans de pression sur les revenus salariaux sont & “digérer". Le
tournant de la périede 1958-1962 s’inscrit dans la continuité des
contradictions typiques de la décennie qui s’achéve mais les premiéres
mesures du pouvoir gaulliste, inspirées par le plan Rueff puis par le
rapport Armand-Rueff qui orientent le contenu économique de sa
politique, constituent un traitement cohérent de ces contradiciions et

inaugurent une nouvelle phase.

les comptes trimestriels de la période 1946-1962, de confection
récente quoique s’appuyant sur la base 1956 de la cbmﬂtabilité
nationale annuelle (J. BOURNAY, 6. LARCQUE [1879]), permettent un
traitement descriptif et explicatif de cette périsde & partir d’un
matériau statistique transformé qui a ses fragilités mais constitue le
produit conjointement le plus fiable et homogéne qu’on puisse tirer
des statistiques conjoncturelles de 1’épogque. Ces comptes sont
d’ailleurs probablement plus solides sur la période 1949-1962 que sur
la période de reconstruction en raison des difficultés de collecte de
l"information statistique significative dans une économie encore

soumise 3 des rationnements.

Cette période des années 1958 se caractérise A premidre vue
par une grande hétérogénéité, qui est & rapprocher de 1’instabilité
gouvernementale de 1'époque. La régulation des éuolutions nominales
demeure chaotique, si on s'en tient & une vision factuelle : elle est
faite d"une succession de phases d’inflation trés wvive, frélant
parfois i’hgperinflétian, ¢t de phases de stabilité des prix. De wéme,
la croissance de la production est vive de 1953 é 1957, mals celte
période est encadrée par deux années de franche récession. Résumer
dans un  “tronc commun® les régulations propres & cette période peut

sembler risqué.
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Nous partirons d’un certain nombre d’hypothéses, basées sur
l"examen des faits et des politiques de prix. Elles seront testées
puis utilisées pour la compréhension des enchainements conjoncturels
et de 1’insertion de la pulitique des prix industriels dans les

régulations typigques de la période.

17 Les fajlts et les politiques

1.17 Les wouvements statistiques : colits, prix,

compélbitivité, marché

i.es graphiques 1 & 3 permetient une premiére périodisation,
sans prétention, de la décennie, au vu des éuolutions du prix & ia
consommation famitiale (indice d’ensemble parisien base 108 en 1949}
et du prix de la valeur ajoutée de 1’industrie, issu des cowmptes

trimestriels(id,

Fin 1949 - printemps 1852 : une inflation trés vive,

particuligrement en 1851,

Mi-1852 -~ wi-1955 : les prix & la consommation sont stables,
les prix a la production de 1’industrie connaissent une tendance

modérément décroissante,

. Fin~-1985 -~ fin 1958 : une nouvelle "explosion" inflationniste
qui atteint son intensité maximale en 1957. Si le mouvement s’amorce
trés nettement d&s la fin 1955 pour les prix industriels, il n’est
guére sensible, en apparence, pour l’ensemble des prix de détail qu’a

partir de 1957,

(1) Le prix de la wvaleur ajoutée est retenu car la base 1956 de
la Comptabilité Mationale ne recense pas les intraconscmmations au
sein du Tableau d’Echanges Interindustriels : ses diagonales sont
vides. Au niveau d’un agrégat comme 1’ industrie, dont l’essentiel des
consommations intermédiaires est formé d’intraconsommations, le prix
a la production comptable est "presque" un prix de la waleur ajoutée,
Autant retenir ce dernier, dont l’interprétation est plus claire. 11
faut noter enfin que les équilibres ressources-—-emplols sont, dans
cette base 1956, évalués aux prix intérieurs (d’od la nécessité d'une
carrection de prix & 1 exportation). t.e prix de la wvaleur ajoutée
comptable suivi ici et le taux de marge associé concernent donc le
marché intérieur. )

Par ailleurs le champ industriel concerne ici la seule industirie
manufacturiére, & |l exclusion des IAA, de |’ énergie, du BTP.
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GRAPHIQUE 1 - PRIX AU DETAIL EN DIVERS PAYS
(hase 188 en 1949)
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GRAPHIQUE 2 — PRIXK A LA CUNSBHMHTIGN FAMILIALE
{base 188 en 1949

. i g e i
G o i s s+ T rr—— 5[9'1 i P i o
e : _ieaagh o — - A
1U s e e < 1 o
W P -

: ~ o e L N
LB 178 FRR— . - H 1 e =

POGURSS ot

AY 7
;
60 .
WSCH
.
148§ b s ot
13 o e
v o et oo™ .
: Mo::m:s,muus.g_c‘rgggs»/ ;
- T oipan
20 . i S E
: ! . NIGE O ENSEMBLE (17 VALLES DE FA0YINCE) | k
VG ST ALENTATRES T % ﬁ ' : , ‘
. .
< !D‘a_.s,\‘“.’*-, P . . ! ; ‘

e : { ;
. y: Y # ~ ‘,” ' "T !' 1 f B !
i / / : § } {
k- .- t :

2y | i : ‘ i i
s I i { ) : :
abii st £ l :
i sy ‘ | ; | :
- ' i ' 1 ! | i
P { i i l
oo A — |
t“ + ! i \ "
. | ; i : Y
. : PN FEI 1 i - Ao n &
11} SRV SEREI i 8 <
3

. N R . x i '
g8 v ‘848 i 1950 1831 ¢ 1932 1853 1954 1838 1356 1987 1958

Source : [.N.5.E.E. (1953}



17

GRAPHIQUE 3 - PRIX ET COUTS DABNS L’ INDUSTRIE
Base 168 au 4e2we trimestre 1949
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Début 1958 - fin 1962 : aprés la stabilisation de 1958,
I’inflation reprend progressivement mais plus modérément au début des

annéas 13960.

La tendance du taux d’inflation sur l’ensemble de la période
est difficile & apprécier : le pic inflationniste de 1957 est moins
prononcé que celui de 1951 mals au début des années 1968 une inflation
rampante semble s’installer et tranche avec la remarquable stabilité

des prix de la période 1952-1855.

La stabilisation des prix industriels a accompagné (1952) osu
suivi (1959) des récessions industrielles (1952, 1958) dont la durée a
été de l’ordre de 1’'année et qui ont interrompu une croissance rapide
associée & des gains assez réguliers de productivité. Ces récessions
affaibliésent fortement les tensions affectant les marchés (cf.
graphiques 4 et 5) mais sur la période 1953-1955 les tensions ne
cessent de s’accroftre alors que les prix sont remarquablement

stables. Ce paradoxe est & retenir.

Le taux de marge industriel (prix de la valeur ajoutée/colt
salarial unitaire), élevé durant la période inflationniste 19561951,
affiche une tendance décroissante sur la période de stabilité ou de
repli des prix qui suilt, Jusqu’a tomber & un niveau bas fin 1955
(graphique 6). Sa chute est spécialement prononcée cette dernidre
année. La vague inflationniste de 1956-1957 améne un redressement
partiel et transitoire de ce taux de marge, qui est négativement
affecté par la récession de 1958 et le freinage conjoint des prix.
Mais il connait une vive remontée en 1959, en liaison  avec les
opérations de dévaluation, avant d’entrer dans une nouvelle phase de
dégradation tendancielle. Sur 1’ensemble de 1la période, la tendance

est plutft décroissante.

L’analogie est forte et mérité d’€tre relevée entire
l’évolution tendancielle et conjoncturelle du taux de marge industriel

et celle de la compétitivité interne de 1’industrie, appréciée par le
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GRAPHIQUE 4 - PRODUCTION ET PRODUCTIVITE DANS L’ INDUSTRIE
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GRAPHIQUE 5 - LES TENSIONS SUR LES MARCHES INDUSTRIELS
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GRAPHIQUE 6 - TAUX DE MARGE EFFECTIF ET DESIRE DANS L’ INDUSTRIE
(Base 188 = taux de warge effectif gn 49-49)

Le taux désiré obéit & la formule : TM¥ = 100 x (1-8,32x0, 0@32xCOMP1 >
Si la compétitivité est A son niveau (100) du 4&ume trlmestre 1849, le
taux de marge désiré coincide exactement avec le taux effect&f

- {cfF. p. 38),
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rapport prix des importations industrielles Cy compfis draoits et
taxesy/colt salarial unitaire de 1’industrie (ef. graphique 7). Cette
analogie met d’autant plus en éwvidence les points de diverce

1”indice de compétitivité est, sur base 100 commune au 42me trimestre
1949, beaucoup plus élevé que le taux de marge durant 1’inflation des
années 1950-1951 ; il ne se dégrade pas aussi nettement que ce taux de

marge en 1855,

La confrontation de ces deux courbes suggére 1’idée que le
critére de compétitivité a pris une part importante dans la régulation
nationale des prix au cours des années 1950. Dans les deux cas ol la
compétitivité interae et le taux de marge de 1’ industrie divergent
franchement (1958-1951 ; 1955), les exportateurs étrangers en France
laissent dériver leurs prix plus vite gque ceux des producteurs
francais. Si la question "qui s’aligne sur qui ?" est réelle, la
contrainte concurrentielle semble peser sur le comportement . de prix

des producteurs nationaux.

Enfin le suivi de la dynamique de prix au trimestre le
trimestre, trés irrégulizre, fait nécessairsment intervenir la
référence aux décisions ponctuelles, aux revalorisations salariales
brutales qui rythment la vie sociale de cette époque (cf; graphique

8.

Quelle premiére image du processus inflationniste des années
1858 obtient-on ? L’interdépendance des inflations étrangére et
nationale apparait nette, & travers 1”impact possible de la
compétitivité interne sur la détermination du taux de marge sur le
marché interieur. Les vagues expansionnistes et inflationnistes de
18956~1951 et 1956-1957 poussent au redressement de ce taux, qui
séuf?re des récessions de 1952 et 1958, wvia l'affaiblissement des
gains de productivité et le freinage des prix. Mais 1’impact du degré
des tensions offre-demande sur les prix apparait dissymétrigque
puisqu’il ne se manifeste pas entre 13952 et 1955, lorsque ces tensions

s’ élevent,
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GRAPHIQUE 7 - LA COMPETITIVITE INDUSTRIELLE

Prix des iupurtations~industriellgs/coﬁts salarial unitaire de

1’ industrie

{hase 188 en 1949-4)
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GRAPHIQUE 8 -~ SALAIRE HORAIRE BRUT ET SON POUVOIR D’ ACHAT

(mouyenne France entiére)
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1.2 La doctrine de la politique des prix

8 l'intersection d’une gestion difficile du rapport

salarial et de l’exigence de compétitivité

Se faire une idée de la doctrine de la politique des prix au
cours des années 1958 est décisif pour dépasser 1’image d’une
politique simplement dirigiste, imposant des normes exogénes de prix
aux producteurs au moyen des outils les plus séudres de la panoplie
fournie par les ordonnances de 1945. La période allant du blacage
Pinay de septembre 1952 aux mesures de blocage encore prises en 1957
se résumerait, sur ce plan, a. la succession répétitive de masures de
blocage ou de "plafonnage" des prix, incapables cependant de garantir
la stabilité des prix d2s lors que les déséquilibres macroéconomiques
deviennent suffisamment intenses pour bousculer les barrisres
administratives, comme c’est le cas en 1956-1957. Mais les matériaux
nécessaires pour s’écarter de Cette image sont a priori maigres : la
lecture, par exewple, d’un ouvrage de référence sur la politique des
prix comme celui de J. CHARPY f19?3] ne procure guére 4’ indications &

cet égard.

Or, la documentation de 1’actuelle Direction Générale de la
Concurrence, de la Consommation et de la Répression des Fraudes du
Ministére des Finances (1’ex-Direction Générale des Prix) est riche de
rapports élaborés durant les années 1950 & des fins de préparation des
décisions. Ces rapports montrent la permanence des préoccupations et
critéres de la politique des prix sur cette périocde. La déPinition de

cette politique apparait au confluent de deux problémes :

i - bLa gestion du rapport salapial est difficile et
conflictuelle. Le passif est lourd, comme on 1’a vu, et nourrit les
revendications. Si la loi du 11 Fféurier 1958 sur les conventions
coltectives rétablit le principe de la négociation contractuelle des
salaires, les tensions en moyenne fortes sur le marché du travail,
suscitées notamment par la stagnation de la population active, et la

diffusion des prociédures d’indexation (officialisées par la lol du 18
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juillet 1952 sur 1’échelle mobile qui régle la revalorisation du SMIG
en fonction de 1’évolution de 1"indice des 213 articles) constituent
des points d’appui pour les salariés. Le salaire nominal est
difficilement une wvariable d’ajustement pour la politigue économique

dans ces conditions.

2 - L'économie francaise est une économie en wvoie d’ouverture
accélérée et de reconversion de ses échanges externes dans un cadre
plus concurrentiel. Le Marché Commun FEurcpéen est désormais une
perspective tangible. Or, & la suite de la wvague d‘inflation de
1956~-1951, la différence des niveaux de prix entre la France et
certaing de ses futurs partenaires, comme la R.F.A., est sensible (cf.
graphique 1), si 1’on prend le 4°®¢ trimestre 1949 comme période de
base commune (la remise en ordre des changes de septembre 1949
‘autorise A& le faire). Cette préoccupation de parité des prix avec les
futurs partenaires pésera sur l’ensemblie de la décennie. La politique
écondmique anticipe les exigences de compétitivité d’une é&conomie
nationale destinée & s’ouvrir. La politique pragressive<de libération
des échanges, dé suppression des contingentements & |’iwportation

incite les entreprises & intérioriser ces exigences.

La capacité 3 contrfiler cette différence de prix avec les
partenaires européens, wvoire & retrouver la parité, est rendue
d’autant plus difficile par le caractére conflictuel de la gestion
salariale. La "doctrine pratique” de la politique des prix se situe a
cette intersection. En témoigne la suite des rapports consacrés au

sujet par la Direction Générale des Prix (cf. bibliographie).

Ainsi, dé&s octobre 1952, peu aprés l’annonce du plan Pinau,
le "Rapport sur l’origine des disparités actuelles entre les prix
francais et étrangers” (Direction Générale des Prix et du Contrfle
économique, octeobre 19523 énonce trés clairement : "I’anzlyse des prix

de revient falt, en effest, apparaltre que la France est perdante sur

la plupart de  leurs &iéments constltuants. Le falt est
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partlcul iérement slgnificatif pour les szlalres &' une part parce qQue,

directement ou Indlirectement, ceux—ci} coecupent une place prépondérante

dans les colts de productlon et, d'autre part, parce que leur

mourement dolt etre consldéré, dans 1’ immédiat comme irrérersible"

(p. 83, souligné par nous).

La pulitique des prix apparait donc comme un contre-Ffeu au
risque inflationniste 1ié aux contradictions de la gestion salariale
et entend faire prendre en compte par les entreprises le critére de
compétitivité dans la fixation de leurs prix. La politique de
libération des échanges, progressive mais effective est un  moyen de
poids en ce . sens. La capacité des entbepr%ses a faire face . a cette
contrainte concurrentielle dépend, pour la Direction des Prix, de
l"intensité et de l’efficacité de leur effort d’investissement (cf. le
chapitre 1intitulé "le probléme des investissements” dang "les grandes
options de la politique économique francaise", Direction Générale des
Prix, janvier 1956). La réglementation des prix peut représenter a3 cet
égard une contrainte limitant 1’autofinancement mais son impact propre
ne peut €tre apprécié indépendamment de celui de Pinancements publics
compensateurs et des changements fiscaux détaxant les investissements.

Lt

La création de la TVA en 19541855, en supprimant les taxes en
cascades”, allége considérablement le cofit du capital et est une
incitation & des gains de productivité basés sur une substitution plus

vive du capital au travail.

Plus largement, pour  absorber lirréversibilité des
revalorisations salariales, la politique des prix entend inciter aux
gains de productivité et elle apparait ainsi dotée da’un horizon plus
long que ne le laisserait croire une lecture trop . "crédule" des
arrétés des prix tuypiques des années 1958, qui fixent parfois au wois
le mois les niveaux maximums de prix. L’incorporation de l"exigence de
compétitivité dans la détermination des normes de prix revient 3

anticiper sur ces gains de productivité.
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La contribution de la politique des prix au double processus
de modernisation et de concentration est le support de cette
incitation & la productivité. Les normes de prix sont en effet
toujours négociées avec les syndicats professionnels de branches, qui
organisent la "révélation cellective" des colts (moyens ? marginaux 7)
des entreprises concernées tandis que l’administration entend, plus ou
moins explicitement, prowmouveir un taux de wmarge de référence,
“normal®, garantissant 1’alignement des prix sur la concurrence
étrangére ou limitant les écarts. Les entreprises ont la possibilité
d’améliorer ce taux  si gelles  élévent leurs performances  de
productivité ei une telle amélioration peut passer en fait, dans
chaque secteur, par L'élimination des entreprises marginales ou leur
absorption par des entreprises plus performantes. La réglementation
des prix contribue ainsi au processus de concentration, suivi de prés
par les responsables de la politique des prix C(cf. te rapport
“Conversion, Concentration, Spécialisation”, Direction Générale des
Prix et des Enquétes Economiques, 1955). Par ce biais les gains de
productivité transitent dans les prix. Un exemple précfs : le rapport
qui wvient d’'@tre cité note, pour 1’industrie de 1’acide sulfurique,
"que pour le mettre & parité avec les prix de nes concurrents
lmmédliats, le prix de 1'aclde sulfurique devralt balsser de 20
pourcent envlron". lLe rapport chiffre 1'économie de prix de revient
qui pourrait &tre obtenue par rapport & la référence retenue pour la
fixation du prix taxé de Janvier 1952 en promouvant les techniques
modernes, au vu des résultats d’un échantillon d’ateliers témoins (cf.

encadré 1),

8i un tel régime de Fformation des prix, ol d’une certaine
facon les entreprises et 1’Etat s’accordent et se partagent les rfiles,
prévaut durablement au niveau d’un secteur ou de 1’ industrie dans son
ensemble, il devrait se lire dans les chiffres‘ disponibles. Sa
stabilité n’est cependant pas assurée, comme le suggére l’explosion
inflationniste de 1957 et le passage & un nouveau mode de réguiétion
des prix. Des essais économétrigues dolvent aider a 1’interprétation

de cette instabilité.
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EXTRAIT DU RAPPORT “CONUVERSION, CONCENTRATION, SPECIALISATION®

Direction Générale des Prix et des Enquétes Economigques, 1955

Cet extralt porte sur 1’ industrie de 1’acide sulfurigue

Acide de contact: Léventail des prix de revient des cing ateliers-témoins se présente ainsi:

— i Sva——
GAPACITE AL RAPPORT AU PRIX PARL RAPPORT AU PRIX
X . do revient e revient moyen pondéré
y . ) ) . de produetion Qe Vatelier ayang o meilieur cont] e 100) relenu pour fu fiation
DESIGNATION DES  ATELIERS-TEMOINS en ) (indico 108) du prix laxé do janvier $952,
Lonnes/jour — ) Feonoms
de monohydrate, Eventail des prix: Eventail des prix. o org(;;x:‘;;}e‘
Tounes, P.od00.
Meliers peuls et modernes:
dlelier Eooooiioiiiiiiiiinn, cereees 130 100 84,1 — 15,9
Atelier Do 400 107 90,2 -— 458
1Y
Afeliers anciens:
Alelier Coooiiiiii i cerees 105 120 100,85 + 08
Alelier Bo..... .. Ceerrieienen, Ceeena . 0 416 91,7 - 23
Atelier Ao 2 440 125,4% + 24
Acide des chambres: L'éventail des prix de revient des qualre aleliers-témoins est le suivant:
CAPACITE PAR RAPPORT AD PRIX PAR RAPPORT AW PRIX

de produciion

ATELIERS- TEMOINS en
tonnes/jour

de monohydrate,

DBESIGNATION DFS

do Valeliop avanp le meillenr codt

de revient woyen ponddrd
vindics 108) relenu pour 1a fixation
du prix taxé de jaovier 1933,

de revient

(indice 400).

Tonnes.
Alelier neul (Kachkaroff) « X Merrnn 60— 0
Atelier nenf (grillage) ancien (cham-
bresy « Wouo oo oo, feeerena ’ 80
Atelicrancien e G oo oo ..., C 60
Alellerancien « Fooovuonin.,, e, .. 0

Bventail des prixz. fventail des prix. OECO:FS(IX?'E{’&_
Boo400.
400 1035 + 3,9
95 93,3 — 1,7
d01 105,6 + 5,6
98 104,9 1,9

Les études faites en ce qui concerne Vensemble de
Vindnstrie n'ont évidemment pas In méme rigueur
scientifique. Eiles donnent, cependant, un ordre de
grandeur qui est lagement suffisant pour permetire
dappréeier les avantages théoriques gne Pon oblien-
drait par une concentration el une modernisation plus
ponsgsées,

Acide des chandires
Tonnage produil

en pourcealage.  Prix moyen,

Usines de 1 cadégorie.. ..., 61,3 100

Usines de 20 cutiégorie. ... ... 28 107.,8

Usines «fe 30 calégovie. . ... .. 10.7 1154
Tormage totalo.oLL o 400

Prix moven pondéré................ .- 103,8

Acide de contact:
Tounage produit
en pourcenfage.  Prix moyen.

Usines de 1% catégorie... ... 42 100
Usines de 2¢ catégorie........ 8,0 1059
Usines de 3¢ catégorie........ 44,2 120
Usines de 4¢ catégovie........ £,9 13381
Tonnage totul... ..., e 100
Prix- moven pondéré.......... ... ceees 12

St toute Ja production dtait réalisée dans les memes
conditions que celles des usines de gr cilégorie, lo
prix moyen de Pavide des chambres pourruil élye
abaissé de 3.8 p. 100, eclui de Pacide de contact de
1,2 p. 100,
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2) Une équation pour saisir 1’interaction entre formation et

politigue des prix

2.1) Présentation de la spécification

Ne cherchant pas tant & innover formellement qu’a bien
prendre en compte les caractéristiques structurelles de 1la périocde,
nous partirons de la forme canonique des équations de prix dans les
modéles économéiriques actuels, soit le modéle dit de correction

d'erreur :
o e () ()
Pt-'-l P:—t Pt-"i

o) P est le prix et P* le prix désiré par les entreprises.

Le prix désiré P* peut &tre assimilé 2 une cible que
visent les entreprises. Mais cette cible bouge. fussi la variation de

prix d’un trimestre sur l’autre dépend de deux Facteurs immédiats

la wvariation du prix désiré lui-méme, c’est & dire le

déplacement de la cible, selon un coefficient d’ajustement BCBRLLD.

lI"écart, au trimestre antérieur, entre le prix désiré et le
prix réel, selon un coefficient «(B<y<1). Cet écart passé & la cible

constitue le terme de correction d’erreur.

Le prix désiré P* peut recevoir des définitions
concurrentes. Par exemple : @pP* = cU (1 + TH®D ol
(2'JP* = QU + TP* x K, o0 CU est le cofit unitaire de production, K
le stock de capital en valeur, TM* et TP* respectivement les téux de
marge et de profit désirés. Les deux formulations sont défendables

mais 1"économétrie trimestrielle privilégie la premiére, ne serait-ce
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que pour des raisons de disponibilité du matériau statistique
(absence de séries de capital et de taux de profit dans la périodicité
trimestrielle). Aussi elle sera retenue ici. Elle recouvre la
traditionnelle référence au ”mark“up" de ' la concurrence monopoliste.
Le taux de marge désiré n’est pas observable et doit &tre explicité en

fonction de FPacteurs qul le sont.

Tenant compte & la Pois de 1’observation descriptive des
années 1950 et de la logigque de la politique des prix & cette époque,

1"hypothése sulvante a &été testée
(3 TM* = a + b COMPI

ol COMPI est la compétitivité interne potentielle, appréciée par le
rapport du prix des iwportations au coft de production unitaire de
1"industrie nationale. Cet indicateur désigne la warge de rentabilité
qu’obtiendraient les producteurs nationaux sur le marché intérieur
s'ils s’alignaient strictement sur les prix des exportafeurs étrangers

en France.

L’appellation de “taux de marge désiré" mérite d’étre
relativisée. Elle désigne plutBt, compte tenu des pages précédentes,
le taux-de marge résultant d’une convergence négociée entre les
"désirs" des entreprises et les objectifs de l’intervention é&tatique.
Si 1'Etat et les entreprises parviennent & s’accorder & la fois sur
l"importance du critére de compétitivité et la wesure de celle-ci, la
politique des prix participe par ce biais & la Eormétion des prix : le
taux de marge désiré est un taux ‘“consensuel”. Au-deld de cet effet,
cette politique ne déforme pas le sustéme des prix tant qu’il n’y a
pas divergence entre les partenaires. La divergence entre l’Etat et
les entreprises s’exprimera par une infériorité du taux de marge réel
au taux désiré, rééultant d’une action sévére de l'Etat sur les prix
alors que les entreprises pensent garder la maTtrise de “1eur
compétitivité avec des prix plus élevés. Mais une telle divergence n’a

aucune raison d’€tre permanente sur la période de contrfile des prix.
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D’autres ?aéteurs qué la compétitivité peuvent a priori
influencer le taux de marqé désiré.V La limitation du wmatériau
statistique sectoriel dans la périodicité trimestrielle ne permet de
tester qu’un nombre limité d’alternatives. Mais il est remarquable que
le pouréeﬁtage d'entrepriées ne pﬁuuant produire plus par insuffisance
de leur équipement (ainsi que d’autres indicateurs de tensions sur les
marchés) n’intervient Jamails significativement dans 1"équation
estimée, que ce soit comme déterminant du taux de marge désiré ou sous
une autre forme. Or, une telle variable aurait pu intervenir & la Pois
parce qu’elle mesure le degré des tensions sur le marché des biens et
ﬁarce que son niveau joue favorablement sur l’incitation & investir.
Une bonne tenue des marchés, déplacant la courbe de demande qui
s’adresse aux entreprises, €t un effort d’investissement important,
exigeant des financements a la hautéur, sont a priori des facteurs de
hausse du taux de marge désiré. Cet effet ne se manifeste pas.
L’explication mumérique en est claire et déja relevée : les prix sont
stables de 1852 ‘a 1955 alors que les tensions sur les marchés
s'élévent et cette distorsion ne permet pas de faire apparaitre ces

tensions comme facteur du taux de marge désiré.

L’équation, sous forme estimable, dérive de (1) par passage

aux logarithmes et'différenciation, compﬁe tenu de (2) et (3D

6 P, O CU, H TH® CUg ., CHHTME_D
(4) = -+ B~ + vy Log [ }
Py CU¢ 1+THE Py oy
soit
aPp, A CU, O COMPI, CU,_, (1+a+b COMPI,_,)
(4’3 =B + Bb t oy Lng[ }
P, cuU, _, l+atb COMPI, _, Py
Effet & court Effet & court terme Terme de correction
terme de la de la variation du d’erreur
variation du taux de marge désiré

colt unitaire

avec Ox, T X, - X, .
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L.”équation estimée obéit a certaines contraintes

supplémentaires, qu’il est nécessaire de préciser :

a) le prix P modélisé est le prix de la valeur ajoutée
industrielle sur le marché intérieur. Ce prix est d'une certaine Ffacon
la bonne variable pour apprécier 1’ impact de la politique des prix sur
les prix internes. L’impact sur les prix 4 1’exportation est possible,
si les entreprises cherchent & compenser la contrainte subie sur le
marché intérieur. Mais il est moins tangible et conduit, par effet
d’agrégation, & dissimuler le ré6le du contrble des prix si le prix P
modélisé est le prix de la valeur ajoutée Qlobale, toutes destinations
mélées. Les caractéristiques des comptes nationaux de la base 1956,
dont les équilibres sont évalués aux prix intérieurs (cf. note p. 14),

obligent en fait & ce choix du prix P modélisé,

Par = cohérence, le colt unitaire CU associé est le seul coQt
salarial (hors cotisations sociales employeurs) et la compéiitivité
COMPI est définie comme le rapport du prix des importations

industrielles a ce colt salarial.

Cependant si le prix P modélisé est celui de la wvaleur
ajoutée, les entreprises fixent en fait le prix de la production q,
qui est le wéritable prix de marché. Ce n‘est que dans le cas ol la
répercussion des hausses de colts intermédiaires est & la fois
insténtanée et compléte que le prix de la valeur ajoutée évolue comme
celul de la production. La répercussion n‘étant en réalité que
progressive, il est nécessaire d’en tenir compte dans la modélisation

du prix de la valeur ajoutée.

La relation suivante, de tuype comptable, prévaut (c désigne

le prix des consommations intermédiaires)

O g, o P, O c,
(82 = x + e (1 =3¢)
Qe -y Peoy Cemy

ol x est la part de la valeur ajoutée dans la production Cen Francs
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courants). Dol :

e =

Supposons que le seul fPacteur d’éuclution du prix q fixé par
les entreprises soit le wmouvement du prix ¢ des conscmmations
intermédiaires et qu’elles le repercutent selon une structure de

retards 4,

i
=
b

X ‘
fq Al ct :
7 E d, 4, > @ ¥ i
-0 Comyp -3

“La variation du prix de la valeur ajoutée est alors donnée par :

X

A N

(8 g £, —
Pt:

-2 Cemy -y
1
avec P, = - {d, - (1~-x3)
X
d,
£,= — Wi=1 ...k
X

f, est de signe incertain : & trds court terme, le prix de la valeur
ajoutée est amputé par la hausse du prix des consommations
intermédiaires mais cet effet comptable peut 8ire compensé, plus ou
moins, par la répercussion de cette hausse sur le prix a la
production. Les trimestres ultérieurs, cette répercussion se poursuit

(¢, > 0 i=1 ... k). .
Si les entreprises fixent g et non P, il faut donc ajouter
au second membre de 1’équation 4° qui explique la variation du prix de

: O oc,.
la wvaleur ajoutée une suite de termes (f‘ — R T R k),
Cpmi -1
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traduisant 1’impact progressif des hausses de colts intermédiaires. La
variable c utilisée est le prix des consommations intermédiaires de

1’industrie C(hors intraconsommations).

b> Le colt salarial unitaire CU, est défini par le rapport
Se
PRODL

tivité horaire du travail. Mais-il s’agit d'une productivité lissée,

ol s est le taux de salaire horaire nominal et PRODL la produc-

calculée par la formule
&) PRODL, = o PRODL,_, + (1-o0) PROD, 8 <w<di

ol PROD, est la productivité instantanée Cvolume de valeur ajoutée en
t/heures travaillées en t). Des essais économétriques simples montrent
que, sur la période étudiée, la productivité instantanée joue peu
significativement. La valeur optimale de « a été déterminée par

t&tonnement.

¢) Les diverses grandeurs (P, CU, COMPI) sont exprimées sur la

base 100 au 4°"° trimestre 1948. Le taux de marge plus l’unité CL+TM),
P

qui est égal au rapport EG » est donc également exprimé en référence a
cette base. Aussi le taux de marge désiré plus L’unité (1 '+ TM*) qui
apparait dans 1’équation n’est-il pas non plus exprimé en valeur
absolue mais aprés €tre rapporté au taux de marge effectif de la fin
1848. Ainsi si la compétitivité COMPI reste au niveau quelle avait ce
trimestre de base, soit 100, le taux de marge désiré plus L'unité,
rapporté a la valeur prise par (1 + TM) au 4°®*¢ trimestre 19483,
vaudra-t-il (1+a+bx1@@). Cette remarque permet de comprendre les

valeurs prises par les estimations de a et b.

d) Le deuxi&me, troisidme et quatriéme trimestre 1951 présentent
des valeurs trés irréguliéres du taux de croissance trimestriel du
prix de la wvaleur ajoutée industrielle : respectivement + 13,7 % ;
+1,5%; + 18,1 %. Tout ajustement a beaucoup de mal & respecter

cette oscillation brusque et a tendance & lisser la vive inflation de
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1’année 1951 : ces trois observations sont trés mal ajustées. Des
variables indicatrices, pour chacun de” ces trois trimestres,
respectivement notées 1518, 1513, 15t4 ont été introduites. Les
résultats sont présentés avec et sans wvariables indicatrices afin
d’apprécier 1’impact des points extrémes de 1951 sur l’estimation.
L’absence des wvariables indicatrices rend ©plus difficile le
tatonnement sur le coefficient de lissage de la productivité, qui est
donc pris dans ce cas implicitement égal & @. C'est l’équation estimée
avec variables indicatrices qui est prioritairement commentée et

utilisée par la suite.

2.2) Résultats et interprétation

La période d’estimation va du 1°" trimestre 1958 au 4¢@=°
trimestre 1962. L'estimation, compte tenu de la forme de L’ équation
est non linéaire. L’équation finalement testée, avec ou sans variables

indicatrices, est :

aP, a ou, 6 COMPI, CU, ., (14+a+b COMPI,_,)
1ed = B + & : + y LOQ[ ]
Peos CU, 1+a+b COMPI,_ Py,
k 4
a Ct—l
+ E (+ E I, ,151‘1}
Cy s o
i=0 Lot i=2

En principe, § = Bb

les résultats sont donnés par le tableau 1.

a) Le cogefficlient B présente une -valeur habituelle aux égquations
de tupe. Lorsque le colt salarial unitaire augmente de 1 %, la
répercussion immédiate sur le prix de la wvaleur ajoutée est de 9,3 %

(& terme la répercussion est compléte, par construction).



- TABLEARU 1 -

Résultats de 1'estiwmation de 1’ éguation 18

Ensemble de 1’ industrie

Sans variables fivec variables
indicatrices indicatrices
o 8,9 @,65
8,34 @, 30
(2,7 (2.3
Y @,67 ©,38
(5,82 (4,32)
a - 9,40 - @,32
(8,7) (6,62
b @,0040 8,0032
(8,0) (6,0) _
5 2,0024 ©,0018
4,7 (5,4) :
£, / /.
£, 0,08 6,09
(1, (1,9
h, / 8,075
(6,3)
hy / - 6,018
1,3
hy / 8,875
(6,4
Ecart—type de
la régression, 6,815 a,0669
Moyenne trimestrielle
a4 p
de — sur la période @,012 @.012
P
d’estimation
Durbin-Watson 2,26 1,58

Les nombres entre parenthéses sont les t de Student associés &
chacun des coefficients estimés. Le coefficient « de lissage de la
productivité est fixé par t&tonnement.
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b) L’estimation du coefficient v est la plus affectée par la
présence des wvariables indicatrices puisque leur introduction en
diminue la valeur de prés de la moitié. Cette wvaleur est alors plus
vraisemblable. Les irrégularités de 1’inflation de 1951 sont absorbées
par un gonflement du coefficient afférent au terme de correction
d’erreur, qui permet en partie de simuler la succession de ces
irrégularités. 8i on retieht la valeur de l’estimation avec variables
indicatrices, un écart de 1 % entre prix désiré et prix réel induit, a
la périocde suivante, une hausse de 6,38 % du prix de la valeur
ajoutée. C’est  considérable et  significatif des  dangers
inflationnistes d’une situation o0 la politique des prix ne

s’accorderait plus avec les entreprises.

¢l Les coefficients a et b sont 4 commenter simultanément. Si la
compétitivité reste & son niveau du 4°"° trimestre 1949, le taux de
marge désiré est quasiment identique au taux de marge effectif de ce
trimestre de base C(ce qui confirme 1la stabilisation proviscire
caractérisant la fin de 1’année 1948). Si la compétitiuité est
supérieure de 10 points & son niveau de référence (COMPI = 118), le
taux de marge désiré est environ égal &3 1,083 fois le taux de marge

effectif du 4*=° trimestre 1949.

d) Le coefficient & prend une valeur double de sa waleur
théorique Bb. Ceci peut &tre du au fait que 1’effet de la variation de
la compétitivité, représentant en principe celle du taux de marge
désiré, peut €ire parasité par l'effet sulvant : le prix c¢ des
consommations intermédiaires ne prend pas en compte le prix des
intraconsommations industrielles, dont une part notable est importée.
L’impact d’une hausse de ée prix peut fort bien transiter, dans ces
conditions, par 1’effet de la wvariation conjointe du prix des

importations industrielles, qui est au numérateur de la compétitivité.

e) Le coefficient £, apparait systématiquement non significa{if
l'effet comptable d’amputation de la wvaleur ajoutée compense la
répercussion instantanée des coGts intermédiaires. Le coefficient £,
est & la limite de la significativité et nul retard supplémentaire sur

les prix de consommation interwmédiaire n’apparatt. La wmodération du
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coefficient £, se réféere au fait que seules ici les consommations
intermédiaires de produits non induStriels‘par I7industrie sont prises
en compte et gu’elles ne constituent qu'une part minoritaire du total

des consommations intermédiaires (intraconsommations inclues).

£ Les waleurs prises par les coefficients des wvariables
indicatrices montrent 1'intensité des chocs inflationnistes non
expligqués par 1 équation qul interviennent aux 2¢%¢ gt 4¢»¢ irimestres

1951 (7,5 % de haugse non expliquée sur chacun de ces trimestres 1).

g) L’ajustewent, qui témoigne d‘une certaine autocorrélation
positive, wmontre des résidus sensibles et de mé@me signe sur certaines
années (cf. graphique 9). C’est en particulier le cas sur l’année
1955, mais non sur les années 1952 & 1954 o0 la politique des prix
avait été tout autant active et les prix stables. En 1955 |’inflation
ajustée reprend plus brutalement que 1’inflation effective, dont le

redémarrage est progressif.

L écrasement visuel du cucle stabilité des prix -inflation-
désinflation postérieur & 1952 par les hausses de prix exceptionnelles
de 1951 ne rend pas aisé la lecture des résidus. Mais si on enlaue les
années 1950-1951 de l’ajustement, la qualité de celui-ci se détericre,
bien qu’il garde les mémes caractéristiques. De fait, les motivations
de la politique des prix active inaugurée en septembre 1952 prennent
leur racine dans L’inflation trés vive de 1950-1951 et il importe de
saisir économétriquement 1'unité d’une péricde qui voit se succéder
des ruthmes d’inflation hétérogénes. L’intérét de la tentative
econométrique est de rechercher une spécification apte a simuler cette
succession  apparemment chaotique. L’importance du coefficient v
associé au terme de correction d’erreur est en ce sens démonstratif
des risques inflationnistes prononcés consécutifs & un excés du taux
de marge désiré sur le taux de marge réel. La politique des prix peut
étre efficace s’i1 y a consensus avec les enireprises, mais la rup%ure

du consensus est colteuse.
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GRHPHIQUE 9 - RJUSTEMENT DU NMOUVEMENT TRIMESTRIEL DU PRIX
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Le taux de marge désiré (1 - 0,32 + 00,0032 COMPI) peut
désormails €tre calculé et rapproché du taux de marge effectif (cf.
graphique 6). A terme, leur évolution est semblable, mais la
divergence est nette en certaines conjonctures qui; connaissent un
excés sensible du taux désiré sur le taux effectif : de la fin 1958 a
la fin 1951 ; en 1855 ; et, de maniére moins prononcée mais plus

durable, sur le début des années 1968.

2.3) Les enchainements conjoncturels

La vive inflation de 195@-1951 n’'est pas, dans' le cas
francais, réductible a 1’inflation dite de Corée (hausse des prix des
matidéres premig¢res internationalement échangées)., Si cette derniére
hausse constitue le Ffacteur initial, 1’inflation de 19506-1951 Ffait
intervenir des facteurs spécifiquement nationaux qui débouchent, a la
sortie de la wvague inflationniste, sur une différence de niveau de
prix importante par rapport aux partenaires européens (cf. graphique 1
et tableau 23). L’arriéré salarial est bartie intégrante de ces
facteurs, mais '1il ne Jjoue pas indépendamment de structures
économiques affectées de rigidités (déconnection des wouvements de
1'offre et de la demande, généralisation des procédures d’indexation,
bien au-deld de la seule revalorisation des salaires), qui donnent de
la force aux anticipations de hausse des prix. L’interaction des
facteurs conjoncturels et des structures est complexe (cf. P. HERZ08
[1967]) et entraine des rythmes d’inflation dont la périodicité
trimestrielle ne suffit pas & expliciter la dunamique. Dans 1’équation
présentée, cette dynamique n’est saisie, pour partie, que par des

variables indicatrices.

De septembre 1952 & la fin 1854 la politique des prix est
une réussite car elle ne se contente pas de  contribuer & la
stabilisation des prix mais elle est "acceptée" par les entrep;ises
qui s'alignent sur la concurrence étrangére pour déterminer leurs
objectifs de pfofit. Le blocage Pinay de septembre 1952, intégré dans

un dispositif d’ensemble (encadrement du crédit, encouragement 4
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1"épargnel, avait contribué & briser une spéculation généralisée 3 la
hausse des prix quiffiniséait par déteriorer les trésoreries 3 cause
du gonflement nominal des . charges d’exploitation. Le ralentissement
des prix permettait, dans ~ces conditions, un  assainissement
conjoncturel des trésoreries et le Ministére Pinay a su organiser la
concertation nécessaire. Au-deld, 1’impact conjoncturel du plan Pinay

se prolonge en un régime de formation des prix stable jusqu’en 1955.

C’est cette année que le divorce éclate : le taux de marge
désiré ne se réduit guére, contrairement au taux de marge effectif qui
subit I"impact d’un redémarrage des colts salariaux unitaires.
L'inflation wvive de 1956-1957 rétablit la parité des deux taux et
marque le terme d’une politique des prix qui ne parvient plus & faire
accepter ses objectifs nominaux, alors que les tensions sur les
marchés sont désormais trés fortes. Cette politique dégénere en une
"politique de 1’indice" (précisémment, celui des 213 articles sur
lequel est indexé le SMIG), et a pour contrepartie des subuventions
nombreuses et importantes qui obscurcissent le sustéme des prix. Le
contrfile des prix perd en efficacité et les mesures de “déblocage” de
la fin 1957 entérinent cette détérioration. Elles suppriment certaines
détaxations et subventions, organisent les répercussions de la
taxation de 20 % des importations intervenue depuis peu et de la
hausse du taux de TVA. Elles libérent une vague inflationniste braue
et brutale, qui contribue au retournement récessif en pesant sur le

pouvoir d"achat..

La remontée parfaitement paralleéle des taux de marge
effectif et désiré en 1959 correspond a l’allégement de la concurrence
étraﬁgére apporté par les opérations de dévaluation (& 1’opération
20 % de 1957 s'ajoute la dévaluation de 17,5 % de décembre 1958). La
parité avec les prix étrangers, que n’avait pu obtenir la politique
des prix, est retrouvée (cf. tableau 2). Calme proviscire : le qébut
des années 1960 voit l'entrée dans une phase d’inflatien rampante,
traduisant des tensions rémanentes sur le partage de la wvaleur
ajoutée, sans excésude prix sensible, néanmoins, par rapport aux

partenaires étrangers.
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-~ TABLEAU 2 —

INDICE DES PRIX DU PRODUIT HATIONAL BRUT

EUALUE EN DOLLARS AL TAUX DE CHANGE

{Base 1BB en 19583

‘ Roygaume-— Etats—
finnées France fllemagne italie Pauys—Bas Unt Unis
1958 100 186 166 106 166 108
1952 138 113 113 118 117 110
1956 181 126 i21 izg 1388 117
1268 148 146 132 151 148 135
1966 174 186 i62 198 180 168

Source : Comptes nationaux de "0.C.0.E.

Ce tableau est tiré de J.J. CARRE, P. DUBCIS, E. MALINVAUD [1868].

33 La politioue des prix en partie relayée par les

comportenents sectoriels de formation des prix

Retrouve-t-on la formulation testée pour 1’ensemble de
1"industrie au niveau de chaque branche 7 Si c¢’était le cas, 1'intérét
serait double : confirmer le bien-fondé de la spécification retenue ;
gbtenir une information & propos de 1 iwpact de la politique des prix
sur la structure des prix relatifs. Cet impact, en effet, peut n’8tre
pas transparent. St la politique des prix n’est autre chose gu’une
contrainte exogéne et dirigiste imposée & 1 éuolution "naturelle” des
prix, elle déforme, au moins transitoirement, cette structure ; si,

par contre, elle contribue & 1'intérierisation, dans la formation des
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2 Pl

prix, de critéres tels que 1 exigence de compétitivité, elle influence
17éuplution de la structure des prix relatifs sans apparalire pour
autant, ex post, comme une contrainte spécifiqgue. En ce sens, la
politigue des prix, sur les années 1950, surait contribué & favoriser
la différenciation progressive entre des secteurs exposdés a la
concurrence internationale et des secteurs protégés ou abrités,
représentation Lréz prisée par les éconowisites dans les années

19606-1970.

i1 est cependanit difficile de fournir des indications Lrés
solides sur L' impact sectoriel de la politicue des prix. La fragilité
du matériau statistigue est sur ce svlan un obgtacle de taille : les

séries comptables brimestrielies de prix sont élaborées & partir

5

d’indicateurs qui sont principalewmsnt leg indices de prix de gros

alors disponibles, peu adégusts & un sulvl des prix effectivement

.

pratigués, pulsgu’ils résultent d'une gbservation des prix de baréme.

Dans certaines branches, comme lg textile, 11 est difficlle

ey
}

d'estimer une équation conuvenable de prix, ne zerali-ce gque sous
1'angle d’une indexatian correcte des prix sur les colits. Le caractére
erraticue des variations trimestrielles de prix expligue sans doute
pour une bonne partie cette difficulté, Dans le cas des industries
mécaniques et électrigues, 1 'héiérogénéité de cetite "super-~branche”
expligue des difficultés analogues (au demeurant un tel agrégat

disparait des nomenclatures uwibérieures).

Ainst, se& contente-t-on icl de remarques partielles.

3.13 Chimie, 8idérurgle : des cas-types

ta formulation proposée permeb une estimation convenable de
17équation de prix dans certaing secteurs de base {biens
intermédialres)d. [l faut y voir la conjonction de plusieurs éléments
ces branches Ffabriguent des produits assez standardisés, ce qui peut
favoriser la représentativité des indicateurs de prix